
إدارة الدعوى التحكيمية 
إجراءات، مهارات، وحالات عملية

المحامية

زينة محمد أحمد
مدربة متخصصة في القانون والتحكيم 
محكم معتمد لدى مراكز عربية ودولية

مستشار قانوني في دولة الإمارات



أهداف الندوة

التعرف على المراحل الأساسية لإدارة الدعوى التحكيمية.

إبراز المهارات العملية للمحامي أمام هيئات التحكيم.

مناقشة حالات عملية وتجارب واقعية.

بيان أثر الرقابة القضائية على أحكام المحكمين.



اتفاق التحكيم: التعريف والأهمية

 من القضاء.
لاً

هو العقد الذي يتفق فيه الأطراف على إحالة النزاع للتحكيم بد

أهمية الاتفاق: يحدد اختصاص هيئة التحكيم وحدود نظرها.

ب بطلان لاحق. الصياغة الدقيقة = تجنّ



الشكلية:

الموضوعية:

الكتابة )شرط أساسي(.

توقيع الأطراف أو تبادل المراسلات.

أهلية الأطراف.

قابلية النزاع للتحكيم.

وضوح إرادة التحكيم )لا التباس(.

اتفاق التحكيم: الشروط الشكلية والموضوعية



تشكيل هيئة التحكيم

عدد المحكمين:

معايير المحكم: 

طرق التعيين:

)فردي – عادة 1 أو 3(.

الحياد – الاستقلال – الكفاءة.

بالاتفاق المباشر.
عبر مركز تحكيم.

بقرار قضائي عند الخلاف.



مهارات المحامي في إدارة الدعوى التحكيمية

إعداد ملف الدعوى والدفوع بشكل متكامل.

التحكم بالجدول الزمني والإجراءات.

مهارة التفاوض والوساطة أثناء الجلسات.

تقديم الأدلة والمرافعات بأسلوب مقنع وعملي.



إصدار الحكم التحكيمي

وجوب اللتزام بالإجراءات المتفق عليها.

مداولات هيئة التحكيم.

الحكم مكتوب، مسبب، وموقع.

المدة القانونية لإصدار الحكم.



الأصل: الحكم التحكيمي نهائي وملزم.

استثناء: خضوعه لرقابة القضاء في حدود معينة.

لا يجوز إعادة نظر الموضوع، فقط التحقق من

صحة الإجراءات.

الرقابة على أحكام المحكمين



دعوى البطلان ودعوى الإكساء

دعوى البطلان:

دعوى الإكساء )التنفيذ(:

أسبابها: بطلان الاتفاق – خرق حق الدفاع – تجاوز الاختصاص.
أثرها: إلغاء الحكم التحكيمي.

تقديم الحكم للمحكمة المختصة.
 للإلزام.

لاً
إصدار أمر التنفيذ ليصبح الحكم قاب



خاتمة وحالات عملية



المحامية زينة محمد أحمد


